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█ 报告简介
POCT是指在采样现场进行的、利用便携式分析仪器及配套试剂快速得到检测结果的一种检测方式。POCT，在院内指在患者旁边进行的临床检测，通常不一定是临床检验师来进行。在院外则是指在采样现场即刻进行分析，省去标本在实验室检测时的复杂处理程序，快速得到检测结果的一类新方法。

POCT的特点决定了其应用场所极其广泛，既可放置于规范的实验室内，也可在出现在多种现场，包括大型医院的病房、门诊、急诊、检验科、手术室、监护室；基层医院、社区保健站和私人诊所；疾病预防控制中心、灾害医学救援现场、食品安全检测现场、环境保护现场；海关检疫、违禁药品快速筛查；法医学现场；生物反恐现场等。

在国内的医疗现状下，大医院人满为患，小医院门可罗雀，医疗资源分布不均，利用率低下，医院诊疗压力逐步增大。对于大型的三级医院而言，POCT设备检测速度快，可实现快速地诊断，能够缓解大型医院的诊疗压力。而对于小型的基层医疗机构而言，随着近年来分级诊疗制度的推广，未来基层医疗机构将接待更多的患者，因此基层医疗机构硬件设备差的现状亟需改善，POCT设备具有成本低、体积小的优势，适合基层医疗机构使用。除了医疗机构外，随着人民生活水平的提高，家用的POCT设备越来越受到普通家庭的青睐。

中国POCT市场起步较晚，，整体市场规模较小，医院等终 端渗透率较低，因而存在巨大的潜在市场。2016年我国POCT市场规模为9.3亿美元。随着医改的不断推进和对社区医疗体系的建立，中国POCT市场在医院手术、急诊、重症监护、慢性病防治、突发公共卫生事件、县级医疗机构建设、新型农村合作医疗等方面具有极大应用空间，我国POCT市场未来几年将保持20%-25%的年均复合增长率，预计到2022年，我国POCT市场规模可达32.5亿美元。

公司积累了多年的技术经验，对即时检验（POCT）应用进行了多年的战略研究，随着当下应用环境的不断成熟，市场需求逐渐显现，公司适时推出即时检验（POCT）项目，实现公司战略延伸第一步。即时检验（POCT）项目的建设，可以有效整合公司资源，可以产生多重效应。随着即时检验（POCT）项目的步步推进，将为公司未来即时检验（POCT）领域的布局奠定坚实基础。

本商业计划书主要是从分析公司的基本情况、公司的主导产品及服务、即时检验（POCT）行业的市场状况、公司的战略、组织及运营、营销策略、以及财务预测、风险等几个方面对即时检验（POCT）的创业进行指导。利用市场运作手段，建立较强的企业管理团队，形成一套切实可行的实施方案。经济分析结果表明，本项目财务指标良好，盈利能力、抗风险能力较强，经济效益显著。因此，本即时检验（POCT）项目是可行的，值得投资。
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