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█ 报告简介
21世纪是生命科学的世纪。生物产业对生物资源的依赖性，使生物资源成为继国土(矿产等)之后可供争夺的战略资源，而且这种资源是一次性的。我国是世界上人口最多的国家，也是生物资源最丰富的国家之一，是世界的“基因黄金国”。作为战略性资源，基因资源将是21世纪中国经济发展的最重要资源。我国政府对基因研究非常重视，从科技部、卫生部到中国科学院，从国家重点项目（863计划）到国家重点基础研究发展计划（973计划），集中我国在该领域最有实力的单位参与，并成立相关部门保护和支持产业发展。

国内基因检测飞速发展，但目前仍存在很多问题。我国有很多基因检测公司可以提供各种基因体检项目，包括肿瘤在内的疾病易感基因套餐也层出不穷，然而，目前大部分基因检测项目都没有统一的规范要求和收费标准，市场的价格较为混乱；由于基因测序临床应用及相关产品的提供监管严格，且国内相关的技术处于初级阶段，与发达国家相比，中国已面世的基因检测种类相对较少；目前国内生物技术人才基本与行业发展同步，生物信息技术人才所需人数与行业发展需求至少相差10倍，而遗传咨询人才则尤其缺乏。

在英国，基因检测已经在健康超市里出现，美英等发达国家基因检测就像体检一样普及。随着我国经济的快速发展，人们生活水平的不断提高，消费能力和健康保健意识愈加强烈，估计我国基因检测的人群在5%左右，每年基因检测量至少在300万人次以上，并且逐年递增，市场空间极其巨大，发展前景十分可观。

本项目通过基因检测等手段，为医疗机构、科研及企事业单位、大众客户提供基因组学为基础的分析、鉴定和研究服务，基因检测项目主要服务于医疗机构。通过基因检测为切口快速进入精准医疗领域，快速把基因检测得到的数据转化为信息，再把信息转化为知识，通过技术产品化，实现盈利模式落地。

本商业计划书主要是从分析公司的基本情况、公司的主导产品及服务、基因检测行业的市场状况、公司的战略、组织及运营、营销策略、以及财务预测、风险等几个方面对基因检测的创业进行指导。利用市场运作手段，建立较强的企业管理团队，形成一套切实可行的实施方案。经济分析结果表明，本项目财务指标良好，盈利能力、抗风险能力较强，经济效益显著。因此，基因检测项目是可行的，值得投资。
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