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█ 报告简介
冬凌草糖浆是喉痹类非处方药药品，其主要成分是冬凌草，辅料为蔗糖、苯甲酸钠等。目前市面上的冬凌草糖浆产品的普遍特点：清热解毒，用于慢性扁桃体炎，喉炎，口腔炎。精选太行山南中纯天然植物冬凌草，先进回流提取工艺精制而成，疗效迅速持久。纯中药制剂，无依赖性和成瘾性，无毒副作用，不杀伤正常细胞。适合任何年龄段的人群，对各种内外因所致的咽喉肿痛、声音嘶哑、吞咽困难等不适症状有明显疗效。糖浆剂，采用棕红色无毒聚乙烯瓶防盗包装，并配有量杯，服用携带方便。

冬凌草糖浆产品大同小异，缺乏创新的、先进适用的技术优势，不同企业推出的新产品，大部分是市场畅销产品的仿制品。彼此差别不大的，出现严重的趋同化（同质化）势头。冬凌草糖浆行业发展受到阻碍。冬凌草糖浆行业的企业及其产品、品牌之间，可被顾客感觉和认知、具有战略和市场营销意义的不同之处（异质性、差别化）几乎没有。

总体来看，中国冬凌草糖浆行业集中度高，产品缺乏差别和宣传，市场结构近似于无差别的寡头垄断，而相对来说行业下游树立的壁垒较低，退出障碍高，属于难进难出的类型。

随着健康安全在国内受到的关注度越来越高，未来，冬凌草糖浆的消费在我国将呈现爆发式增长，预计2018年之前市场规模的复合增长率将超过10%，这是我们冬凌草糖浆产业面临的一个良好机会。

本报告利用三胜产业研究中心长期对冬凌草糖浆行业市场跟踪搜集的一手市场数据，同时依据国家统计局、国家商务部、国家发改委、国务院发展研究中心、行业协会、中国产业信息研究网、全国及海外专业研究机构提供的大量权威资料，采用与国际同步的科学分析模型，全面而准确地为您从行业的整体高度来架构分析体系。让您全面、准确地把握整个冬凌草糖浆行业的市场走向和发展趋势。

报告对中国冬凌草糖浆行业的内外部环境、行业发展现状、产业链发展状况、市场供需、竞争格局、标杆企业、发展趋势、机会风险、发展策略与投资建议等进行了分析，并重点分析了我国冬凌草糖浆行业将面临的机遇与挑战。报告将帮助冬凌草糖浆企业、学术科研单位、投资企业准确了解冬凌草糖浆行业最新发展动向，及早发现冬凌草糖浆行业市场的空白点，机会点，增长点和盈利点……准确把握冬凌草糖浆行业未被满足的市场需求和趋势，有效规避冬凌草糖浆行业投资风险，更有效率地巩固或者拓展相应的战略性目标市场，牢牢把握行业竞争的主动权。形成企业良好的可持续发展优势。
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