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█ 报告简介
房产代理是指房产代理人在受托权限内，以委托人名义与第三者进行交易，并由委托人直接承担相应的法律责任的经纪行为。

房地产行业市场发展迅速。2016年1-9月份，全国房地产开发投资74598亿元，同比名义增长5.8%（扣除价格因素实际增长7.1%），增速比1-8月份提高0.4个百分点。其中，住宅投资49931亿元，增长5.1%，增速提高0.3个百分点。住宅投资占房地产开发投资的比重为66.9%。

中国的房地产市场迅猛发展，随之而来的各类房产代理机构亦步亦趋，如同雨后春笋般涌现出来。房产代理行业成为了架起市场与消费者之间的桥梁和纽带，对带动房地产市场运转起到润滑剂的作用。房产代理服务是市场经济的产物，它所面对的客体是特殊形态的商品——房地产。
经过二十余年的长足发展，房产代理服务业在产业链中的分工越来越细化，由单纯的销售环节向上端拓展到调研、设计、企划等环节，形成了目前所谓的全程代理概念，向下端则拓展到物业管理、存量房交易等环节。房产代理服务业的营业模式已从当初纯销售模式逐步得到拓展和提升。
房产代理服务业的核心是营销企划，在价值链中的重要性居中，而开发前期的策划更为重要，尽管在时间上两个策划相距较远，却有不少可以共享的东西。首先可以共享的是专业的策划人才，其次是市场要救，还可以服务同一个开发企业，对一个项目连贯深刻的认识将使两者的关联产生范围经济，专业性的策划足以使企业立足于价值链之上，建立起差异性优势。

此外，与上游的开发企业结成业务上的联盟，节省了每个项目的谈判成本和搜寻成本。长期稳定的合作关系有助于双方信任的建立和深层次合作的开展。

房产代理服务在促进中国房地产市场快速健康发展，推动房地产业走向繁荣的过程中起到了积极的作用。房产代理行业是房地产业的重要组成部分，房产代理贯穿在房地产业经济运行的全过程之中，为房地产业的生产、流通和消费提供了多元化的代理服务。房产代理行业在中国既是一个年轻的行业，又是一个蓬勃发展的行业，已显示出强大的生命力和广阔的发展前景。它具有服务性、流动性和灵活性的特点，在房地产业中起着重要作用。可见，房产代理行业的发展前景尤为光明。
本报告由三胜咨询的资深专家和研究人员通过长期周密的市场调研，参考国家统计局、国家商务部、国家发改委、国务院发展研究中心、中国房地产业协会、中国房地产业营销协会、中国产业信息研究网、全国及海外专业研究机构提供的大量权威资料，并对多位业内资深专家进行深入访谈的基础上，通过与国际同步的市场研究工具、理论和模型撰写而成。全面而准确地为您从行业的整体高度来架构分析体系。让您全面、准确地把握整个房产代理行业的市场走向和发展趋势。
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