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█ 报告简介
保镖指的是贴身保护政治人物、政府高官、企业家、艺人以及证人等重要人物，以防止其遭暗杀、绑架、攻击、骚扰及外泄机密等。保护政治人物、政府官员者常被称为随扈。

现代保镖的准确称谓应该是“要员保护”（VPO），它已不是我国历史上的“镖师”，也不是单纯的一介武夫就可以胜任的，随着犯罪手段的升级和知识化，高级保镖也就必须具备全方位本领。除了武术功夫的必备本领外，更加需要诸如侦察判断、安全布防、情报收集、保密措施、危机预防、险境撤离、法律运用、谈判方法、公关技巧等必备专业知识；同时，为了适应工作需要还要有机车驾驶、游泳潜水、紧急救护、电脑操作、文秘写作、社交礼仪等基本技能。所以现代保镖必须在科学、规范、正确、系统的教育训练下以达到专业化、全能化、高级化，才能做好一名真正的合格保镖。

我国保镖行业依然处于发展初期，囿于国内法律和国人意识，安保行业被认为是一个依靠拳头吃饭的行当，实际上，在中国因为禁止枪械，现代私人保镖采取系统化、科技化防范，更重视防患于未然。

在中国，一半以上的雇主请保镖并非完全从安全角度考虑，而是为了面子，摆个架势给生意伙伴看，完全是为商务谈判提高CYE身价制造氛围。因此，很多外形不错业务一般的外籍保镖往往比较吃香，通常是国内同档保镖薪酬的三倍。此外，在国内由于应酬多酒宴多，那些外表时尚、体型优美、举止得体的美女保镖格外受欢迎，她们既能帮老板挡酒又能兼任秘书助理，看上去柔弱，关键时刻却能突然杀出来一招制敌，正因如此，优秀女保镖的薪酬往往是同档次男保镖的两倍。

目前在中国境内正式取得经营许可的保安公司约5776家，从业的保安人员约642万，全行业年产值约597亿元。但据了解，目前国内高端而职业的私人保镖公司才两三家，其他的都是较低端的保安公司，公司业务繁杂，更难以出现美国黑水那样的安保巨头。

与国外成熟的保镖行业相比，中国保镖行业仍有较大的发展空间。目前，在全世界186个国家和地区中，有超过80%的国家和地区发展了保镖业。许多国家的保镖业，如美国、加拿大，已较为成熟，其人员之多，业务范围之广，堪称世界之最，而保镖行业在其社会公共安全领域所发挥的作用也不容动摇。以国外保镖行业发展为鉴，随着中国经济的飞速发展，社会对于公共安全的需求将高速增长。

《2016-2020年中国保镖行业市场供需调查分析与竞争策略研究咨询报告》利用三胜产业研究中心长期对保镖行业市场跟踪搜集的一手市场数据，同时依据国家统计局、国家商务部、国家发改委、国务院发展研究中心、中国保镖协会、中国产业信息研究网、全国及海外专业研究机构提供的大量权威资料，采用与国际同步的科学分析模型，全面而准确地为您从行业的整体高度来架构分析体系。让您全面、准确地把握整个保镖行业的市场走向和发展趋势。
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如需了解报告详细内容，请直接致电三胜客服中心

全国服务热线：400-096-0053  绿色通道：0755-25151558（7×24小时）
或发电子邮件：server@china1baogao.com
或登录网站：  Hwww.china1baogao.com
我们会竭诚为您服务！
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