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█ 报告简介
电子商务作为现代服务业中的重要产业，是带动农业，提升工业，革命服务业，影响经济社会各个方面的第四次产业，是现代信息技术与商贸活动的高度融合，已成为经济社会发展的重要“引擎”和引领经济生产生活方式变革的重要力量。

近几年中国电子商务交易规模一直保持较快增速，年增速平均为GDP（7%-9%）的2-3倍。自2010年突破4万亿元以来，中国电商交易额每年以人民币2万亿元左右的增幅增长，日益成为拉动国民经济增长的重要动力和引擎。2015年中国电子商务市场交易规模达16.2万亿，增长21.2%，占到全球规模的39.5%；预计2018年电商规模有望达到24.2万亿元，占到全球市场的一半以上。

目前，电子商务产业链相关配套的仓储、物流发展迅速；网购用户规模逐渐扩大，电子商务渗透率也在不断加强；电子商务制度体系基本健全，初步形成安全可信、规范有序的网络商务环境；在“互联网+”和“万众创业、大众创新”的背景下，国家对电子商务的发展给予了密集的政策扶持，尤其是在跨境电商和农村电商领域。我国电子商务行业将在这些利好因素的共同驱动下，再上一个台阶。

本报告通过一系列指标筛选出了电子商务产业的七大投资热点，并对这七大热点进行了详细分析，提供了投资建议，可以为投资者投资带来有效参考，提高投资者的投资效率。报告中的资料和数据来源于对行业公开信息的研究、对业内资深人士和相关企业高管的深度访谈，以及三胜咨询分析师综合以上内容作出的专业性判断和评价。报告中运用三胜咨询的层次分析模型，并结合市场研究、咨询研究、招商研究和行业研究，能够反映当前市场现状、趋势。
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