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█ 报告简介
在现代市场经济活动中，信息已经是一种重要的经济资源，信息资源的优先占有者胜，反之则处于劣势。中国每年有近100万家企业倒闭，对于企业经营而言，因为失误而出局，极有可能意味着从此退出历史舞台。他们的失败、他们的经验教训，可能再也没有机会转化为他们下一次的成功了！企业成功的关键就在于，是否能够在需求尚未形成之时就牢牢的锁定并捕捉到它。那些成功的公司往往都会倾尽毕生的精力及资源搜寻产业的当前需求、潜在需求以及新的需求。

随着二手房交易行业竞争的不断加剧，大型企业间并购整合与资本运作日趋频繁，国内外优秀的二手房交易企业愈来愈重视对行业市场的分析研究，特别是对当前市场环境和客户需求趋势变化的深入研究，以期提前占领市场，取得先发优势。正因为如此，一大批优秀品牌迅速崛起，逐渐成为行业中的翘楚。三胜咨询利用多种独创的信息处理技术，对二手房交易行业市场海量的数据进行采集、整理、加工、分析、传递，为客户提供一揽子信息解决方案和咨询服务，最大限度地降低客户投资风险与经营成本，把握投资机遇，提高企业竞争力。

本报告由三胜咨询的资深专家和研究人员通过长期周密的市场调研，参考国家统计局、国家商务部、国家发改委、国务院发展研究中心、行业协会、中国产业信息研究网、全国及海外专业研究机构提供的大量权威资料，并对多位业内资深专家进行深入访谈的基础上，通过与国际同步的市场研究工具、理论和模型撰写而成。全面而准确地为您从行业的整体高度来架构分析体系。让您全面、准确地把握整个二手房交易行业的市场走向和发展趋势。

本报告专业！权威！报告根据二手房交易行业的发展轨迹及多年的实践经验，对中国二手房交易行业的内外部环境、行业发展现状、产业链发展状况、市场供需、竞争格局、标杆企业、发展趋势、机会风险、发展策略与投资建议等进行了分析，并重点分析了我国二手房交易行业将面临的机遇与挑战，对二手房交易行业未来的发展趋势及前景作出审慎分析与预测。是二手房交易企业、学术科研单位、投资企业准确了解行业最新发展动态，把握市场机会，正确制定企业发展战略的必备参考工具，极具参考价值！
█ 报告目录
第一章 2015年全球二手房市场运行总况

第一节 2015年全球经济运行分析

一、经济衰退隐约见底，局部复苏初现端倪

二、经济复苏不牢固、不稳定、不确定

三、全球经济运行状况冷热不均

四、我国外部经济环境依然严峻

第二节 2015年美国二手房市场聚焦

一、环境很大程度决定二手房的销售

二、二手房越旧越好卖

三、平均每隔六七年就要换一次房

四、贷款买房是最主要的购房形式

五、2015年美国二手房销售增长率

1、美国1月二手房销售下降5.3%

2、美国2月二手房销售增长5.1%

3、美国3月二手房销售量下降3%

4、美国4月二手房销售攀升2.9%

5、美国5月二手房销售攀升2.4%

6、美国6月二手房销售攀升3.6%

7、美国7月二手房销售攀升7.2%

第三节 2015年澳大利亚二手房市场透析

一、装修齐全

二、银行提供的贷款金额可占到整个房价的95%

第四节 2015年英国二手房市场分析

一、七八年就换一次房

二、住房贷款利率不断下降

第五节 2015年中国香港二手房市场发展现状分析

一、香港楼市以二手房为主导

二、楼市表现较为反覆

三、住宅租金高速上升

四、香港二手房市场交易下降

第二章 2015年中国二手房市场运行环境解析

第一节 2015年中国宏观经济环境分析

一、中国GDP分析

二、中国汇率调整分析

三、中国CPI指数分析

四、中国固定资产投资情况

五、金融危机对中国经济的影响分析

第二节 2015年中国二手房市场政策环境分析

一、《关于加强商业性房地产信贷管理的通知》

二、《关于加强商业性房地产信贷管理的补充通知》

三、《关于进一步加强按揭贷款风险管理的通知》

四、2015年银监会要求严格执行二套房贷政策

第三节 2015年中国二手房市场社会环境分析

一、中国房地产升温或难持续

二、2015年居民收入分析

第三章 2015年中国房地产市场运行新形势透析

第一节 2015年全国房地产市场运行情况

一、房地产开发完成情况

二、商品房销售和空置情况

三、房地产开发企业资金来源情况

四、70个大中城市房屋销售价格指数

五、全国房地产开发景气指数

第二节 2015年全国房地产市场运行情况

一、房地产开发完成情况

二、商品房销售情况

三、房地产开发企业资金来源情况

四、70个大中城市房屋销售价格指数

五、全国房地产开发景气指数

第四章 2015年中国二手房市场发展分析

第一节 2015年中国二手房交易量分析

一、2008年成交量分析

二、2015年成交量分析

三、成交量同比分析

第二节 2015年中国二手房交易价格分析

一、2015年成交价格分析

二、2015年价格指数情况

第三节 2015年中国二手房市场特点分析

第四节 2015年中国二手房市场存在问题分析

一、行业规范尚不完整

二、企业间还存在无序竞争

三、经纪公司坑害消费者利益

四、客户损害中介企业合法利益

第五章 2015年中国二手房重点区域市场运行分析

第一节 北京

一、2015年北京二手房市场走势分析

二、2015年北京二手房成交量分析

三、北京二手房交易双方博弈分析

四、75后年轻买家成二手房市场主力

五、一二手房市场竞争激烈

六、中介二手房交易竞争白热化

第二节 上海

一、2015年上海二手房市场特征分析

二、2015年上海二手房市场走势分析

三、2016-2020年上海二手房市场后市预测

第三节 广州

一、一、二手联动成淡市亮点

二、二手楼或局部“供大于求”

三、房地产中介服务的机构数量一直在增加

第四节 深圳

一、2015年第一季度深圳二手房市场分析

二、2015年第二季度深圳二手房市场分析

三、2015年深圳市二手房市场分析

四、2015年7月深圳二手房市场分析

五、2015年8月深圳二手房市场分析

六、深圳二手房市场萎缩或致楼市降温

七、2016-2020年深圳市二手房市场预测

第五节 天津

一、“天津模式”分析

二、2015年一季度天津二手房市场分析

三、2015年天津二手房市场分析

四、未来天津二手房市场博弈中的房价预测

第六章 2015年中国二手房交易市场相关行业发展分析——房地产行业

第一节 2015年中国现阶段房地产业发展特点分析

一、土地管理逐步规范

二、房地产价格动态

三、房地产开发投资有抬头迹象 

四、房地产金融的监管力度不断加强 

五、市场调控仍需大力改进

第二节 2015年中国房地产业发展存在的问题分析

一、房地产业存在的问题

二、房地产市场存在的问题 

三、房地产金融存在的问题 

四、中国房地产市场的三大矛盾及解决对策

第三节 2015年中国房地产市场总体态势分析

一、2015年中国房地产运行分析 

二、2015年中国房地产市场供应需求状况分析

第七章 2015年中国二手房交易市场相关行业发展分析——房地产中介行业

第一节 中国房地产中介行业发展阶段分析

一、萌芽阶段(1988-1995年)

二、起步阶段(1996-1999年)

三、快速发展期(2000年至今)

第二节 2015年中国房地产中介行业的重要性分析

一、房地产中介服务行业是房地产市场的润滑剂

二、房地产中介服务行业具有较大的社会效益

第三节 2015年中国房地产中介行业深度剖析

一、房地产中介经营范围分析

二、房地产中介公司运营模式分析

三、房地产中介收费标准分析

四、房地产中介与二手房市场的关联分析

第四节 2015年我国房地产中介行业发展现状

一、房产中介行业赢利现状分析

二、房产中介行业"马太效应"现象

三、经营模式由粗放型向集约型转变

四、香港房地产中介“美联地产”逆势进京高调开店

第五节 2015年中国房地产中介行业发展存在的问题分析

一、法律法规体系不完善

二、缺乏专业人才，影响产业的提升

三、中介机构行为尚不规范

四、中介机构职业道德和服务意识尚待强化

五、行业监管不力

第六节 未来中国房地产中介行业发展前景分析

一、房地产行业的持续向好将创造巨大的市场空间

二、房地产中介服务行业的自身发展将进一步拓展已有的市场空间

第八章 2015年中国二手房市场营销分析

第一节 二手房销售管理目标分析

一、制定

二、实施步骤

三、考核

四、激励

第二节 2015年苏州楼市营销策略分析

一、广告轰炸

二、低起价

三、免费送礼

四、一口价

五、特价房

六、打折销售

七、无理由退房

八、保值计划

九、灵活付款

十、流转房

十一、试住促销

十二、开盘发力

第三节 2015年广州楼市营销策略分析

一、降价

二、增加产品价值

三、增加个性化服务

第四节 2015年西安楼市营销策略分析

一、以价换量、快速出货

二、调整产品线、捕捉市场空白点

三、体验式营销、开展客户营销

第五节 客户心理策略分析

第九章 2015年中国二手房市场重点企业运营状况解析

第一节 易居（中国）控股有限公司

一、企业基本概况

二、经营业务

三、经营业绩

四、易居中国对2016年充满信心

五、战略规划

第二节 21世纪中国不动产

一、企业基本概况

二、发展历程

三、经营业务

四、国际品牌的本土崛起

五、21世纪不动产与中国特许经营行业共同成长

第三节 我爱我家控股公司

一、企业基本概况

二、发展历程

三、运作模式

第四节 上海信义房屋中介咨询有限公司

一、企业基本概况

二、发展历程

三、经营特色

第五节 满堂红（中国）置业有限公司

一、企业基本概况

二、战略规划

第六节 深圳市中联房地产企业发展有限公司

一、企业基本概况

二、发展历程

三、中联地产雄鹰会

三、企业文化

四、发展前景

第七节 北京中大恒基房地产经纪有限公司

一、企业基本概况

二、经营业务

三、竞争优势

第十章 2016-2020年中国二手房市场发展趋势及对策分析

第一节 2016-2020年中国二手房交易新趋势探析

第二节 2016-2020年中国二手房贷款市场的现状分析及发展对策

一、二手房贷款市场所面临的风险和问

二、发展对策

第三节 2016-2020年中国二手房市场发展的政策建议

一、及时有效地落实房地产调控政策

二、严肃金融政策，严把信贷关

三、合理使用住房公积金，降低普通居民购房成本

四、促进房地产市场信息公开化和科学化

第四节 2016-2020年中国二手房市场发展对策分析

一、政府政策要先行

二、加强对中介服务机构的监管

三、加大金融服务力度

第十一章 2016-2020年中国二手房行业投资战略分析

第一节 2015年中国二手房投资概况

一、二手房投资概况

二、税收优惠政策解读

三、二手房投资新渠道

第二节 2016-2020年中国二手房行业投资机会分析

一、二手房区域投资潜力分析

二、赎楼贷款助推二手房投资悄然升温 

第三节 2016-2020年中国二手房行业投资风险预警

一、宏观调控政策风险

二、信贷风险

三、市场运营机制风险

第四节 建议
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