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█ 报告简介
私人银行业务在国外的发展已有相当长的历史。在西方，私人银行业务以其批量大、风险低、业务范围广、经营收入稳定的特点得到各家商业银行的青睐，并迅猛发展。许多国际著名商业银行都把此业务当作拓展业务、扩大份额的市场切入点。

我国最早开办私人银行的机构是2005年在上海开业的瑞银，随后是2006年3月在上海开业的花旗私人银行。2007年3月，中国银行首开国内中资银行私人银行业务的先河，此后，招行、工行等国内银行以及汇丰、渣打等多家外资银行相继在国内推出私人银行业务。近年来，我国私人银行发展速度非常快，管理资产3年前仅2.2万亿元人民币，2013年达到3.6万亿元人民币，增长63%；3年前，私人银行客户数29.7万户，2013年已达46.7万户，同比增长29%。另外还有1000多家财富中心作为私人银行坚实的业务基础。

我国而言，财富的积累是在市场化取向改革向纵深推进的过程中逐步实现的。目前，我国已经形成了一批在社会经济中越来越具有影响力的高收入群体，这些高收入群体主要集中在三类人中：民营经济经营者、企业中高层管理人员和专业人员。随着我国金融体制改革的进一步深化和金融市场的进一步对外开放，我国已经具备了发展私人银行业务的基本条件。

近年来随着宏观经济的快速发展以及人民币升值等因素，我国富豪人数和平均资产拥有量逐年稳步增加，成为全球富豪人数增长最快的国家之一，是亚太地区除日本之外富裕人士的第二大集中地。这些“新富阶层”对私人银行业务存在着巨大的潜在需求。无论是从投资的角度还是从资产管理的角度，对私人银行而言，中国都是令人着迷的市场。

三胜咨询发布的《2017-2022年中国私人银行业市场现状分析及投资策略研究报告》共七章。首先介绍了私人银行的概念、特点、产品等基本情况，接着对国际私人银行和中国私人银行发展的现状进行了分析。然后分析了国际、国内主要银行私人银行业务运营情况，并对私人银行业务竞争做了重点分析，最后分析了私人银行的发展机遇及前景趋势。

本研究报告数据主要来自于国家统计局、商务部、财政部、中国银行业监督管理委员会、三胜咨询产业研究中心、三胜咨询市场调查中心、中国银行业协会以及国内外重点刊物等渠道，数据权威、详实、丰富，同时通过专业的分析预测模型，对行业核心发展指标进行科学地预测。您或贵单位若想对私人银行有个系统深入的了解、或者想投资私人银行相关行业，本报告将是您不可或缺的重要参考工具。
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