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█ 报告简介
“互联网+”是指以互联网为主的一整套信息技术（包括移动互联网、云计算、大数据技术等）在经济、社会各个部门的扩散，本质在于传统行业的在线化和数据化。2015年3月5日十二届全国人大三次会议上，李克强总理在政府工作报告中提出“互联网+”行动计划，推动移动互联网、云计算、大数据、物联网等与现代制造业结合，促进电子商务、工业互联网和互联网生态健康发展，引导互联网企业拓展国际市场，正式将“互联网+”纳入国家顶层设计，提升至国家战略层面。

三胜咨询发布的《2015-2020年互联网+生态运营模式研究分析报告》探讨了国内传统生态企业在新形势下面临的新机遇与挑战，带来互联网思维融合生态产业的新思考。报告主要分析内容包括：生态行业市场规模与电商未来空间预测；生态企业转型电子商务战略分析；生态行业电子商务运营模式分析；生态主流网络平台比较及企业入驻选择以及生态企业进入互联网领域投资策略分析。报告通过对生态行业及发展环境的长期跟踪，在对互联网深入研究的基础上，对于生态企业如何结合互联网提出了切实可行的策略方案，为生态企业应对互联网提供决策支持，是生态企业把握市场机会，正确制定企业发展战略的必备参考工具，极具参考价值。
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