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█ 报告简介
目前，我国美容行业市场每年约3000亿元，美容经济平均以每年15%的速度递增，递长率远远超过了GDP的增长率。高额利润、庞大市场和每年都有难以计数的美容新产品、高科技护理仪器、高科技瘦身设备等问世，为美容行业带来了巨大的商机。我国“美容经济”正在成为继房地产、汽车、电子通信、旅游之后的我国居民“第五大消费热点”。过去几年，在原材料价格大幅波动、宏观经济遭遇挑战的背景下，我国化妆品行业生产继续保持着稳步发展态势，市场供需呈良性增长。与此同时，消费需求与消费结构渐进式的变化，促使行业品种增加，市场细分更加丰富化。特别值得一提的是，经历百花齐放的爆炸式繁荣后，全球金融风暴的影响在某种程度上加速了我国化妆品行业的洗牌速度，市场集中度进一步提高。在传统的美容院经营观念中，产品和服务始终是美容院最倾力而为之的两个方面。然而，在消费者日益注重消费质量、享受消费的今天，在软件（即服务、专业技术等）得到保证的同时，硬件（产品、仪器、装潢等）也一个都不能少。对于一家美容院来说，所代理的产品一定要是被顾客所认可的品牌，而这种品牌认定之后，还要不断地在品种和功效上行调整和增加。同样，和产品对应的美容仪器也需要不断地更新和引进，才能跟得上时代的要求，满足消费者的需求。

近年来，随着云南经济快速发展，消费观念不断更新，美容行业亦迅速发展壮大。尽管云南省《美容美发化妆行业规范》地方标准2012年已出台，但是由于美容业仍然存在管理体系不完善、从业人员较多；技术水平参差不齐，缺乏相关规范加以约束；行业缺乏行业标准，无法评估服务效果等问题，这严重制约了云南省美容业的可持续发展，预测未来的云南省美容业发展，科技创新会是行业研究与开发的主要课题，并且走品牌经营之路仍然是发展的重点。另外针对云南省美容市场存在的问题，需要地方政府部门更多的关注这个行业，用相关的文件和政策来规范行业，帮助美容行业的走好走正自己的发展之路，相信在相关部门和全社会的正视与关怀下，这个行业一定可以和谐的发展下去。所以，美容业的经营者们，应该从现在开始，也应该要树立积极健康的财富观，由经营和销售战略入手，向打造自主品牌努力，用更加专业的严管来看待市场，提升自身的专业素养，只有这样才能够很好的顺应行业市场，与此共同并且推动行业更迈出更大的一步。毋庸质疑，中国美容业发展的新的春天已经到来，抓住这样的大好时机，只有依托国家科技创新的政策动向，立足长远把握大局，不断进行自身提升与行业提升，在行业本身健康和谐的前提下，未来云南省美容行业的前景一定是越来越好，越走越宽。

本报告利用三胜产业研究中心长期对云南省美容行业市场跟踪搜集的一手市场数据，同时依据国家统计局、国家商务部、国家发改委、国务院发展研究中心、行业协会、中国产业信息研究网、全国及海外专业研究机构提供的大量权威资料，采用与国际同步的科学分析模型，全面而准确地为您从行业的整体高度来架构分析体系。让您全面、准确地把握整个云南省美容行业的市场走向和发展趋势。

报告对中国云南省美容行业的内外部环境、行业发展现状、产业链发展状况、市场供需、竞争格局、标杆企业、发展趋势、机会风险、发展策略与投资建议等进行了分析，并重点分析了我国云南省美容行业将面临的机遇与挑战。报告将帮助云南省美容企业、学术科研单位、投资企业准确了解云南省美容行业最新发展动向，及早发现云南省美容行业市场的空白点，机会点，增长点和盈利点……准确把握云南省美容行业未被满足的市场需求和趋势，有效规避云南省美容行业投资风险，更有效率地巩固或者拓展相应的战略性目标市场，牢牢把握行业竞争的主动权。形成企业良好的可持续发展优势。
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