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█ 报告简介
本报告旨在探索中国二手车行业与互联网结合创新和高效交易服务的新兴模式，并总结了2014年上半年行业的最新动态。在本报告中，广义的二手车电商指借助互联网与移动互联网，以二手车为营销对象，参与二手车的营销、交易、评估、消费服务等各环节中信息及交易活动的企业狭义的二手车电商是指专注于将二手车传统交易与互联网相结合，深入参与二手车交易，并提供交易服务的电子商务平台。

汽车生产环节将近70％的利润都是由流通和售后服务环节贡献。二手车作为汽车流通价值链上最为重要的一环，中国二手车市场潜力巨大，前景空前。从2000年到2013年的14年间，二手车市场的交易量从25.17万辆上升到520.33万辆，增长了近20倍，交易金额已达到2916.49亿元的规模，较2000年增长了46倍。中国汽车流通协会预计，2014年全年交易量增长率将达到8％~10％，到2020年中国同期二手车交易规模达到2920万辆。新车与二手车交易规模比例将接近1:1，中国汽车市场将更加体现成熟市场的基本特征。二手车流通规模的快速增长，将促进循环消费，推动汽车工业健康发展，在引导生产、扩大消费、带动就业、促进经济平稳较快发展、提高人民生活水平等方面将起到重要作用。

伴随互联网与移动互联网技术的成熟，国内二手车在近3年间涌现多种新兴电商模式，备受业内外及资本关注，二手车电商的发展更是对汽车工业和汽车流通业带来巨大的牵动力。

三胜咨询一直专注于广告、网络媒体、电子商务、网络游戏、无线增值等互联网经济研究，本报告致力于研究汽车流通市场的创新，探索包括竞拍平台、寄售模式、购销模式、交易咨询平台、第三方估值在内的二手车主要新兴模式在中国的发展。三胜咨询希望借此二手车电商行业报告，能够帮助读者更深入地了解当前中国二手车市场的主要参与者及其商业模式，并以此洞悉中国二手车行业的发展现状及未来发展趋势，继而为推动中国二手车市场不断壮大、有序的飞跃式发展贡献力量。
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